Wir haben eine kosten-
gunstige IT-Losung
gesucht, die genau auf
die Anforderungen
unseres Unternehmens
zugeschnitten ist. Mit
SAP Business One analy-
sieren wir unsere Auftrags-
daten schnell und einfach.
So kénnen wir umgehend
auf Kundenanfragen
reagieren.”

Gerard Wesselman, Geschaftsfuhrer,
FlowerProfi GmbH

www.sap.de

SAPS

Kundenprofil
GroBBhandel

FlowerProfi vertreibt Schnittblumen und Topfpflanzen tber
das Internet. Fir den Onlinehandler ist es entscheidend,

dass sich Bestell- und Lieferdaten automatisch und leicht
miteinander verknipfen lassen. Mit der Versino AG und

SAP® Business One bearbeitet FlowerProfi die Kundenauftrage

jetzt noch schneller.
AUF EINEN BLICK

Unternehmen

« Name: FlowerProfi GmbH

« Standort: Nurnberg

« Branche: Blumengrof3handel

» Produkte und Services:
Internetvertrieb von Schnittblumen
und Topfpflanzen

« Angestellte: 5

* Internetadresse: www.flowerprofi.de

« Partner: Versino AG

Die wichtigsten Herausforderungen
« Automatische Verkntpfung von
Liefer- und Bestelldaten
« Einfache Erstellung von Lieferscheinen

Projektziele

+ Schnelle Einfihrung einer kosten-
glnstigen, zukunftsorientierten und
flexiblen IT-Losung

 Einfaches Importieren und
Exportieren von Daten

« Reibungslose Anbindung
von Partnerfirmen

%%

versino

SAP-Lésungen und -Services
SAP Business One

Highlights der Implementierung

« Leistungsstarke IT-Ldsung, die genau
auf FlowerProfi abgestimmt wurde

« Schnelle Implementierung

Entscheidung fiir SAP

« Kostengtinstige Standardlosung
mit umfassenden Konfigurations-
moglichkeiten

+ Keine teuren Updates

Hauptnutzen fir das Unternehmen

« Hohe Flexibilitat bei der Analyse
von Informationen (z. B. Kunden-
merkmale)

« Individuelle Kundenbetreuung auf
Basis umfassender Auswertungen

« Unternehmensdaten jederzeit
und Uberall abrufbar

Vorhandene Systemlandschaft
+ Microsoft® Windows® Server

FLOWERPROFI

einfach « schnell = frisch
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