,Seit der Einfuhrung von
SAP Business One ist
unser Unternehmen um
40 Prozent gewachsen.
Das war moglich, weil die
Losung hochst flexibel ist
und sich an unsere Unter-
nehmensstrukturen
optimal anpassen liel3.”

Jurgen Endres, Geschaftsfuhrer,
Endres GmbH & Co. KG

www.sap.de

Kundenprofil
GroBhandel

Die Endres GmbH & Co. KG vertreibt ein umfassendes Sortiment
an Reinigungs-, Hygiene- und Pflegeprodukten. Sie bendtigte
eine IT-Lésung, die branchenspezifische Eigenheiten beruck-
sichtigt und es dem Unternehmen langfristig ermoglicht, zu
wachsen. Dabei unterstutzen SAP® Business One und die
Services von Versino den Hygieneartikelvertreiber und -hersteller.

AUF EINEN BLICK

Unternehmen

» Name: Endres GmbH & Co. KG

+ Standort: Wirzburg (Hauptsitz)

» Branche: GroBhandel/Produktion

» Produkte und Services: Handel und
Produktion von Reinigungs-, Hygiene-
und Pflegeartikeln

« Angestellte: 23

* Internetadresse:
www.endres-hygiene.de

« Partner: Versino AG

Die wichtigsten Herausforderungen

« Integration des Lagerverwaltungs-
systems und Gefahrgutmanagements

» Ermittlung des zukunftigen
Produktbedarfs

« Integration eines Kalkulationstools
fur Verkaufspreise

Projektziele

 Standardisierte Prozesse, die Unter-
nehmenswachstum ermoglichen

« Kommunikation intern sowie mit
Kunden und Lieferanten vereinfachen

%

versino

SAP-L6sungen und -Services
SAP Business One

Highlights der Implementierung

» Einhaltung des Kostenrahmens

» Schnelle Implementierung innerhalb
von drei Monaten

» Versino als kompetenter Partner

Entscheidung fiir SAP

« Flexible Losung mit Standardprozessen
wachst mit dem Unternehmen mit

» Reibungslose Integration von
Microsoft® Office

Hauptnutzen fiir das Unternehmen

« Standardisierte und sichere Prozesse
vom Angebot bis zur Rechnung

« Unternehmenswachstum von 40
Prozent optimal unterstutzt

» Auftrage kommen automatisch im
SAP-System an

Vorhandene Systemlandschaft
- IBM®
+ Microsoft Office
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