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Kundenprofil
Großhandel

EnMoto FAHRZEUGSHAnDELS GMbH
Mit neueM AntRieB in die SAiSon

Die Herausforderung

Sobald im frühjahr die Motorradsaison startet, heißt es Gas geben für  
die enMoto fahrzeughandels GmbH. Seit über 17 Jahren vertreibt sie die 
Zweirad- und Quadmarken kYMco, RieJu und tAuRiS und beliefert mit 
neun tochtergesellschaften rund 1.000 Händler europaweit. Am Hauptsitz 
Graz hält enMoto mehr als 22.000 ersatzteile auf lager, 250.000 werden 
jährlich verschickt. „Wir haben in den letzten Jahren stark in osteuropa ex-
pandiert“, sagt Geschäftsführer fernando Pekarek. die wild gewachsene 
Systemlandschaft bremste enMoto jedoch aus.

Die Lösung 

enMoto führte daher die integrierte unternehmenslösung SAP® Business 
one und die lagerverwaltungssoftware Versino Warehouse one ein. die 
Mitarbeiter erhalten jetzt alle kundenaufträge von dem enMoto-eigenen
onlinebestellsystem direkt in SAP Business one. nach einer automatisier-
ten Verfügbarkeits- und Bonitätsprüfung übermittelt die Software frei- 
geschaltete Aufträge an die funkgesteuerten Handterminals der lagermit- 
arbeiter, die sie anschließend abarbeiten. das beschleunigt den gesamten 
Ablauf – von der Bestellung bis zur Rechnungsstellung. „Auf knopfdruck 
stehen uns jetzt alle wichtigen informationen zur Verfügung. So können  
wir schneller liefern, einen besseren Service bieten und durch niedrigere 
lagerbestände unsere liquidität erhöhen“, schließt Pekarek zufrieden.

„Mit der einheitlichen Software erhalten wir per Mausklick alle Infor-

mationen wie Lagerbestände auf einen Blick. Wir können schneller 

liefern, das ist wichtig bei unserem Saisongeschäft.“

Fernando Pekarek, Geschäftsführer, enMoto fahrzeugshandels GmbH

Unternehmen
• name: enMoto fahrzeughandels GmbH
• Standort: Graz, Österreich
• Branche: Großhandel
• Produkte und leistungen: import und Ver-

trieb von Mopeds, Motorrädern und 
Quads

• umsatz: € 18 Mio.
• Mitarbeiter: 37
• Website: www.enmoto.at
• Partner: Versino GmbH
• SAP-lösung: SAP Business one

Herausforderungen
• Gewachsene Softwarelandschaft 

vereinheitlichen
• Bestand des lagers mit Artikelverwaltung 

und -abfrage effizienter führen
• lieferbereitschaft, After-Sales-Service 

und Garantieabwicklung optimieren
• Selbst entwickelten onlinekatalog und 

-bestellsystem für Händler anbinden

Entscheidung für SAP Business One
• Aktuelle Übersicht durch einheitliche  

lösungen in allen niederlassungen
• einheitliches System als Basis für 

controlling
• Mehr liquidität durch niedrigere 

lagerbestände
• Zukunftssichere lösung bei weiterer 

expansion

unser Partner in diesem Projekt 
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